
Entwickeln Sie Ihr Outbound Team zu Cold Calling Spezialisten!
Wir alle können laufen. Doch nur wenige schaffen es an die Spitze der Leichtathletik und werden absolute Top-
Stars. Durch intensives Training und das Feedback eines Coaches werden alle Phasen und Techniken eines
Sprints so optimiert, dass Höchstleistungen möglich werden. Dies kann auch auf die Kaltakquise am Telefon
übertragen werden.

Unser SDR/BDR-Coaching lohnt sich für Unternehmen in vielfältiger Hinsicht: 

AKQUISE TELEFON COACHING
MHT Vertriebsdienstleistungs GmbH

Unsere Leistung für Sie

Erfolgserlebnisse sichern langfristige Motivation & Zufriedenheit

Mitarbeiter werden rasch zu High Performern

Benchmarking im Team wird gefördert

Wachstumsziele werden erreicht

Individuelle Betreuung Aus der Praxis, für die Praxis Kein Arbeitszeitverlust

Unser zielgerichtetes 1:1
Coaching setzt dort an, wo
Ihre Mitarbeiter stehen. Die
SDRs/BDRs entwickeln das
richtige Mindset fürs
Telefonieren, verfeinern
den eigenen Stil und lernen
kritische
Gesprächssituationen
erfolgreich zu meistern.

Wir coachen mit der
Erfahrung aus aktuellen
Akquise-Projekten für
unsere Kunden.  
Unmittelbares Feedback
führt zu sofortiger
Wissenserweiterung und
neuen Handlungsoptionen,
die wiederum direkt in der
Praxis erprobt werden.

Wir arbeiten direkt an Ihren
Leads im gewohnten
Arbeitsumfeld. Somit geht
Ihren Mitarbeitern keine
wertvolle Arbeitszeit verloren.

Kontakt:
MHT Vertriebsdienstleistungs GmbH
Thomas Hofstätter | Managing Partner | +43 664 830 95 42
www.mht-vertrieb.at



Nach dem Coaching wissen Ihre
Mitarbeiter…

wie Sie den idealen
Zielkunden identifizieren

wie Sie sich optimal auf das
Telefonat vorbereiten

wie Sie die individuellen
Bedürfnisse des Kunden
erkennen

wie Sie auf Einwände
selbstbewusst eingehen

wie Sie Gespräche in die
gewünschte Richtung lenken

wie Sie qualifizierte Termine
schneller fixieren 

AKQUISE TELEFON COACHING
MHT Vertriebsdienstleistungs GmbH

Was unsere Kunden zum Akquise-Telefon-Coaching sagen:
“Die Entscheidung Outbound-Telefonie als strategischen Kanal für die Kundengewinnung zu nutzen
ist in 2023 kurzfristig erfolgt. MHT hat uns in dieser Phase mit dem intensiven SDR Coaching und der
Interims-Team-Lead Rolle geholfen, diese Form der Akquise erfolgreich zu gestalten. Die
ambitionierten Ziele für Q4 sind erreicht worden, die Mitarbeiter:innen haben eine großartige
Entwicklung gezeigt!“ - Oliver Binder, Head of Sales EVERSPORTS

UNSERE COACHINGS FÜR IHR TEAM

Kontakt:
MHT Vertriebsdienstleistungs GmbH
Thomas Hofstätter | Managing Partner | +43 664 830 95 42
www.mht-vertrieb.at

SIND SIE BEREIT?

Sie möchten mehrere SDRs/BDRs parallel entwickeln? Wir erstellen gerne ein maßgeschneidertes Angebot für
Ihr Team!

Paket „Rising Star“
für Cold Calling Beginner

€ 1.680,- pro Monat
exkl. USt.*

Paket „On the top“ 
für Cold Calling Experienced

€ 1.200,- pro Monat
exkl. USt.*

7 Coaching Einheiten 
über den Zeitraum von 2 Monaten 

Monat 1
4 Coaching-Einheiten

Monat 2
3 Coaching-Einheiten

eine 1:1 Coaching-Einheit
dauert 3h

5 Coaching Einheiten
über den Zeitraum von 2 Monaten

Monat 1
3 Coaching-Einheiten

Monat 2
2 Coaching-Einheiten

eine 1:1 Coaching-Einheit
dauert 3h

Kontaktieren Sie unsKontaktieren Sie uns


